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بانک و بیمه

برگزاری دوره آموزش کارگاهی بازاریابی خدمات 
بانکی در بانک ایران زمین

دوره آموزش کارگاهی بازاریابی خدمات بانکی مدیریت شعب استان های اصفهان، 
قم، مرکزی و چهارمحال و بختیاری با حضور تحویلداران شعب این منطقه و با هدف 

توانمند سازی افراد در بازاریابی و برخورد صحیح با مشتریان برگزار شد.
 اصول راهبردی بازاریابی، بازاریابی و برند سازی، اجزای چرخه بازاریابی، روش های نمونه 
گیری، انتخاب بازار و ارتباطات بازاریابی موثر از جمله مهم ترین س��رفصل های مطرح شده 

در این دوره آموزشی بوده است.

دستاوردهای کلیدی بانک دی در سال -۱۳۹۹بخش سوم
س�ود بانک دی از محل سرمایه گذاری‌های انجام شده در سال مالی گذشته ۱۱۳۱ 

درصد افزایش یافته است.
با برنامه ‌ریزی‌های انجام ش��ده، این بانک موفق ش��ده است در سال مالی منتهی به پایان 
 س��ال ۱۳۹۹ از محل سرمایه‌گذاری‌های انجام ش��ده، ۱۱۳۱ درصد سود بیشتر بدست آورد.
 بر اساس این گزارش، درآمدهای غیر‌مشاع بانک دی نیز در همین سال ۷۶ درصد افزایش یافته است.

همچنین بانک دی به ازای هر س��هم در س��ال مالی ۹۹، مبلغ ۲۵۷ ریال س��ود تولید کرده 
است.

در ادامه عزم جدی بانک آینده برای اتصال مستقیم صنعتگران ایرانی 
به خدمات بانکی:

با بزرگ‌ترین کارخانه ورق های ضد زنگ فولادی 
تفاهم نامه مشترک امضا شد

تفاهم‌نامه همکاری مشترک بین بانک‎ آینده و شرکت یاس استیل نیکوکار، توسط 
نادرخواجه حق وردی، معاون امور شعب و بازاریابی بانک آینده و محمد مالامیری، 

مدیرعامل شرکت تولیدی یاس استیل نیکوکار به امضاء رسید.
این تفاهم‌نامه با هدف ارتقای سطح همکاری مشترک و ارائه انواع خدمات ‌و تسهیل ارتباط 
 می��ان طرفین در حوزه ارائه خدمات بانکی و مالی بانک‎ آینده به این ش��رکت‌، منعقد ش��د.

مش��ارکت‌های مالی، ارائه تس��هیلات ویژه در قالب طرح‌های آینده‌داران و کارگش��ا، عرضه 
س��بدهای متنوع تس��هیلات و خدم��ات نوین بانک��داری الکترونیکی به تمام��ی کارکنان و 

شرکت‌های هم‌گروه‌، از دیگر موضوعات مطرح شده در این تفاهم‌نامه است.
هم‌چنین، ارائه انواع خدمات بانکی در حوزه‌های مختلف از جمله: اعتباری، ارزی، بانکداری 

الکترونیکی و بانکداری شرکتی در این تفاهم‌نامه پیش‌بینی شده است.

 امکان ردیابی کالای دیجیتال از طریق نرم افزار
فام موسسه ملل

در راستای مشتری مداری و با هدف ایجاد زمینه های دسترسی آسان هم وطنان 
گرام�ی به خدمات، ام�کان ردیابی کالای دیجیتال از طریق نرم افزار فام موسس�ه 

اعتباری ملل فراهم شد.
ب��ا برنامه‌ری��زی انج��ام ش��ده، هموطن��ان گرام��ی م��ی توانن��د از طری��ق ن��رم اف��زار 
اس��تعلام  دیجیت��ال  کالای  ردیاب��ی  و  اس��تعلام  س��امانه  ب��ه  ورود  ضم��ن  ف��ام، 
 همزم��ان ط��رح رجیس��تری و س��رقتی موبای��ل تبل��ت و ل��پ ت��اپ را انج��ام دهن��د.

گفتنی اس��ت از طریق این س��امانه گام موثری در راس��تای پیشگیری از وقوع جرم در حوزه 
خرید و فروش دستگاه های دیجیتال برداشته شده است.

در اختتامیه پنجمین دوره ارزیابی ملی تحول دیجیتال: 

بانک رفاه کارگران موفق به دریافت تندیس برنزین 
زبدگی دیجیتال شد 

 در مراس�م اختتامی�ه پنجمین دوره ارزیابی ملی تح�ول دیجیتال که در روز 
س�ه شنبه 16 شهریور ماه س�ال جاری در مرکز همایش‌های دانشکده مدیریت 
دانش�گاه تهران برگزار ش�د، تندیس برنزی�ن زبدگی دیجیتال ب�ه بانک رفاه 

کارگران اختصاص یافت.
به گزارش روابط عمومی بانک رفاه کارگران، همایش ارزیابی تحول دیجیتال س��الانه 
توسط دانشگاه تهران برگزار و سازمان های شرکت کننده از منظر پیشرفت در مسیر تحول 
دیجیتال در ده بعد کس��ب و کار و اکوسیس��تم، فرهنگ و مهارت، پلتفرم و داده، تجربه 
مش��تری، تجربه کارکنان، حکمرانی، نوآوری، فرآیند، استراتژی و فناوری که شامل صد 
شاخص است، مورد ارزیابی قرار می‌گیرند. چهار دوره گذشته این همایش، با حضور بیش 
 از 50 سازمان صاحب‌نام و پیشرو در زمینه تحول دیجیتال برگزار و از برگزیدگان آن تقدیر

شده است. 
امس��ال نیز پنجمی��ن دوره ارزیابی ملی تحول دیجیتال با حضور 25 س��ازمان برگزار 

شد.
بر اس��اس بررس��ی های به عمل آمده از س��وی گروه‌های ممیزی ای��ن رویداد، بانک 
رف��اه کارگ��ران بر اس��اس نخس��تین دور از ارزیابی بل��وغ دیجیتال خود در س��ال 99، 
موف��ق ب��ه دریاف��ت گواهینام��ه اهتمام ب��ه زبدگی دیجیتال ش��د و پس از یک س��ال 
ت�الش و کوش��ش در زمینه برنامه‌ریزی اس��تراتژیک و ب��ا تمرکز بر تح��ول دیجیتال 
و توس��عه بانک��داری جامع، بهره‌گی��ری از ابزارهای متن��وع در نظ��ام ارزیابی عملکرد، 
ارتقاء و انتصاب و پاداش، در این دوره با س��ه س��طح ارتقاء به مرحله بلوغ س��طح یک 
 رهس��پار دیجیتال دس��ت یافته و موفق ب��ه دریافت تندیس برنزی��ن زبدگی دیجیتال

ش��د. ش��ایان ذکر اس��ت، ب��ا توجه ب��ه اجرایی ش��دن پ��روژه تدوین نقش��ه راه تحول 
دیجیتال و روزآمد س��ازی س��ند راهبردی بانک تا افق 1404، مجموعه‌ای از 40 پروژه 
راهب��ردی کلان تدوین ش��د تا بانک رف��اه کارگران در حوزه های طراحی اکوسیس��تم 
دیجیت��ال بان��ک، مدیریت تجربه مش��تریان، ارتقا سیس��تم‌ متمرکز، بازس��ازی تصویر 
برن��د، پلتفرم بانکداری ب��از، پلتفرم مدیریت ایده و نوآوری باز، اس��تقرار حاکمیت داده 
و خلق محصولات متمایز اعم از پلتفرم نئوبانک، س��وپر اپلیکیش��ن رفاه، س��وپر مارکت 
 مالی حوزه س�المت و دیگر م��وارد، اقدامات موثری را در واحده��ای مختلف بانک آغاز 

و ارتقا چشمگیری را تجربه نماید.

مدیر کل بهزیستی استان کرمانشاه: 

 بانک مسکن، رتبه اول پرداخت تسهیلات
اشتغالزایی است

بانک مس�کن ، س�ال گذش�ته صدردص�د اعتبار تخصی�ص یافته به تس�هیلات 
اش�تغالزایی را پرداخت کرد و در س�ال۱۴۰۰ نیز در بین بانکهای استان، رتبه اول را 

به خوداختصاص داده است. 
 به گزارش خبرنگاراس��تانی،پایگاه خبری هیبنا، دکتر فرحناز محمدی،مدیرکل بهزیستی 
اس��تان کرمانشاه، در جلس��ه کارگروه اشتغال استان کرمانش��اه، ضمن صدور تقدیرنامه ای، 
که به امضای فرماندار کرمانش��اه نیز رس��یده است از پرداخت کامل تسهیلات اشتغالزایی در 
 س��ال99 توسط بانک مسکن و کس��ب رتبه اول بین بانکهای اس��تان در سالجاری، تقدیر و

تش��کر کرد. این گزارش حاکی اس��ت حس��ن ریحانی پور، مدیر ش��عب بانک مسکن استان 
کرمانش��اه، در خص��وص جزئیات پرداخت این تس��هیلات گفت: س��ال گذش��ته 132 فقره 
تس��هیلات اشتغالزایی و مش��اغل خانگی به مبلغ49میلیاردو500میلیون ریال به مددجویان 
سازمان بهزیستی پرداخت ش��د که این میزان معادل100درصد اعتبارات تخصیص یافته به 
این موضوع است.   وی افزود: در سالجاری نیز188 فقره جهت پرداخت تسهیلات اشتغالزایی 
از سوی سازمان بهزیستی استان، معرفی شده است که در بین بانکهای عامل، بیشترین تعداد 
ازسوی بانک مسکن پرداخت شده و این تسهیلات، در کنار پرداخت تسهیلات ودیعه مسکن، 
موجب تحس��ین و تقدیر و تشکر فرماندار کرمانش��اه و مدیرکل سازمان بهزیستی در جلسه 
کارگروه اش��تغال اس��تان شد. مدیر شعب استان کرمانش��اه، در ادامه تصریح کرد: تسهیلات 
ودیعه مسکن در قالب تسهیلات50میلیون ریالی قرض الحسنه و 100میلیون ریالی مرابحه، 
به مددجویان س��ازمان بهزیستی پرداخت می شود که از هر کدام تا کنون50فقره به معرفی 

شده های این سازمان پرداخت شده است.

محبوبه ضی�اء فروغی، بیان کرد: هرس�اله 
شرکت ملی گاز در راستای حمایت از مصرف 
کنندگان)مش�ترکین( حوادث ناشی از نشت 
گاز طبیعی که منجر به انفجار، آتش س�وزی 
و مسمومیت مشترکین می‌شود و سبب بروز 
خسارت‌های جانی )فوت، نقص عضو و هزینه‌ 
پزش�کی( و مالی می ش�ود را تحت پوش�ش 

بیمه قرار می‌دهد.
وی، با بیان اینکه”شرکت ملی گاز هرسال اقدام 
به برگ��زاری مناقص��ه عمومی می‌کن��د و جبران 
خس��ارت وارده را به ش��رکت برنده مناقصه واگذار 
می کند.”، اعلام کرد که در س��ال ۱۴۰۰ ش��رکت 
بیمه تجارت‌نو در مناقصه مذکور شرکت و بعنوان 

برنده مناقصه معرفی و اعلام شد
مدیربیمه‌ه��ای مس��ئولیت، مهندس��ی وانرژی 
ش��رکت بیمه تجارت‌نو، اظهار ک��رد: ۳۱ میلیون 
مش��ترک گاز طبیعی ش��امل خانگ��ی- تجاری و 
ش��هری- روس��تایی تحت پوش��ش بیمه حوادث 

مشترکین گاز شرکت بیمه تجارت‌نو قرار دارند.
ضیاء فروغی، توضیح داد: براساس لایحه بودجه 
سال ۱۴۰۰، حق بیمه ماهیانه به ازاء هر مشترک 
خانگ��ی گاز طبیعی در مناطق ش��هری یک هزار 
تومان و مش��ترکین تجاری روستایی ۵۰۰ تومان 
تعیین شده است که هر ماه از طریق قبوض گاز از 

مشترکین دریافت می‌شود.
وی، درخصوص خسارت‌های تحت پوشش بیمه 
حوادث مش��ترکین گاز طبیعی گفت: درقالب این 
بیمه‌نامه تمام حوادث ناشی از نشت گاز طبیعی که 
منجر به انفجار، آتش سوزی و مسمومیت مصرف 

کنندگان شود، تحت پوشش قرار می‌گیرد.
مدیربیمه‌ه��ای مس��ئولیت، مهندس��ی و انرژی 
شرکت بیمه تجارت‌نو، اظهارداشت که مشترکین 
گاز طبیعی، خس��ارت‌های واقع ش��ده را با تکمیل 
ف��رم اع�الم حادثه ک��ه در س��ایت بیمه‌تجارت‌نو 
قراردارد به اطلاع ش��رکت بیمه‌گر رسانده که پس 
از انج��ام کارشناس��ی‌های لازم، برآورد خس��ارت 
و ارائه مس��تندات م��ورد نیاز، براس��اس توافقات 
حاصله درخصوص میزان تعهدات بیمه‌گر خسارت 

پرداخت می‌شود
ضی��اء فروغ��ی، حداکثر تعهدات مال��ی بیمه‌گر 
ازاء ه��ر مش��ترک مس��کونی و تج��اری را  ب��ه 

۵,۵۰۰,۰۰۰,۰۰۰ ریال اعلام کرد و افزود: حداکثر 
تعهدات بیمه‌گر برای جبران هزینه‌های پزش��کی، 
نقص عض��و و ازکارافتادگی هر نفر در هرحادثه به 
ازاء هرمشترک خانگی – تجاری۳,۵۰۰,۰۰۰,۰۰۰ 

ریال است.
وی، اضاف��ه ک��رد: همچنین حداکث��ر تعهدات 
بیمه‌گ��ر برای جب��ران غرامت ف��وت هرنفر در هر 
حادثه به ازاء هر مش��ترک تجاری – خانگی برابر 

با ۲,۴۹۰,۰۰۰,۰۰۰ریال است.
بیمه ابزاری برای جبران زیان‌های وارده

مدیربیمه‌ه��ای مس��ئولیت، مهندس��ی وانرژی 
ش��رکت بیمه تجارت‌نو، اذعان داشت که در دنیای 

م��درن ام��روز بیمه بعن��وان ابزاری ب��رای جبران 
زیان‌های وارده و در راس��تای رفاه و راحتی زندگی 

انسان‌ها کاربرد دارد.
ضیاءفروغ��ی، گفت: ش��رایط اقتص��ادی حاکم 
برجامعه از یک س��و و وقوع حوادث غیرقابل پیش 
بینی از س��وی دیگر زندگی انس��ان را با مشکلات 
و مخاط��رات فراوانی نظیر فق��ر، بیکاری، بیماری، 
آتش س��وزی و بلایای طبیعی می‌کند که هرکدام 
می‌توان��د ضرر و زیان هنگفت��ی به جان و یا اموال 

افراد وارد نماید.
وی، تاکید کرد که تنها با تامین پوشش بیمه‌ای 
مناسب در مواجهه با مشکلات پیش‌رو در زندگی 
 می‌توان نسبت به جبران خسارت‌های وارده اقدام نمود

مدیربیمه‌های مسئولیت، مهندسی وانرژی شرکت 
بیمه تجارت‌نو، عنوان کرد: از آنجاییکه ضریب نفوذ 
بیمه‌های آتش سوزی در ایران بسیار پایین و حدود 
۱۰ درصد است و بیشتر منازل مسکونی و تجاری 
)ش��هری و روستایی( فاقد پوشش بیمه‌ای مناسب 
هس��تند، اقدام ش��رکت ملی گاز ایران در راستای 
تامین پوشش بیمه‌ای جهت مصرف کنندگان گاز 
طبیعی در بخش خس��ارات جان��ی و مالی اقدامی 
موثر و تحسین برانگیز است که می‌تواند درصورت 
بروز حوادث مربوطه، بخشی از خسارات هنگفت و 

فاجعه آمیز واقع شده را جبران کند.
ضیاءفروغی، افزود: بدیهی اس��ت در صورت عدم 
تعبیه این پوش��ش از سوی شرکت گاز و از طرفی 
هزینه‌های ب��الای زندگی، جبران ضرر و زیان‌های 
وارده، خانواده‌ه��ا را با پیامده��ای ناگواری مواجه 

نمود.

مدیر عامل بانک توس�عه تعاون دس�تیابی به 
برنامه پرداخت ۲۵۰ هزار میلیارد ریال تسهیلات 

را منوط به همکاری همه ارکان بانک دانست.
حجت اله مهدیان مدیر عامل بانک توس��عه تعاون 
در گفت و گوی تلفنی هفتگی خود با همکاران شعب 
همزم��ان با هفته تعاون با تش��ریح اه��داف اعتباری 
بانک در س��ال جاری گفت: طی س��ال گذشته ۲۱۰ 
هزار میلیارد ریال تسهیلات در سرفصل های مختلف 
پرداخت شده اس��ت که این میزان در سال جاری به 

۲۵۰ هزار میلیارد ریال خواهد رسید.
مهدیان افزود : دستیابی به این هدف راهبردی نیاز 
به تلاش و اقدام همکاران در سراس��ر کشور در ستاد 
و ش��عب بانک دارد و بسیار مهم است که دستیابی به 
این هدف کمی با رعایت کیفیت اعتبارات و تخصیص 

مناسب به جامعه هدف صورت پذیرد.
وی در بخ��ش دیگری از گفت و گوی خود بر نقش 
اثر گذار بانک در ارتقای بخش تعاون در اقتصاد ایران 
تاکید کرد و گفت: بر اساس اسناد بالا دستی و تاکید 
مدیران ارش��د نظام س��هم بخش تع��اون در اقتصاد 
ای��ران بای��د به ۲۵ درصد برس��د ک��ه همین موضوع 
 جایگاه و نقش بانک توس��عه تعاون را متبلور می کند.

مدیر عامل بانک توسعه تعاون در تشریح اولویت های 
س��ال جاری گفت: پرداخت ۲۵۰ ه��زار میلیارد ریال 
تسهیلات با اولویت اعطای هفتاد درصد تسهیلات به 
تعاونی‌ها در س��ال ۱۴۰۰ هدفگذاری ش��ده است که 
اجرای برنامه های اعتباری بانک مطابق اهداف مشخص 
شده در صورتی امکان پذیر است که شعب سهم خود 
 را در پرداخت تس��هیلات به نحو مناسبی ایفا نمایند.

مهدی��ان تصری��ح نم��ود: ۲۰ ه��زار میلی��ارد ری��ال 
تسهیلات ارزان قیمت با ش��ش درصد یارانه سود در 

راس��تای توس��عه کارآفرینی و حمایت از تعاونی‌های 
برتر در نظر گرفته ش��ده اس��ت و همچنین ۲۳۸۰۰ 
میلیارد ریال برای تس��هیلات حمایتی قرض الحسنه 
ب��ه مش��اغل خانگ��ی، ازدواج جوان��ان و مددجویان 
برنام��ه ری��زی ش��ده اس��ت.  نهاده��ای حمایت��ی 

وی ادام��ه داد: با تلاش همکاران ش��عب در سراس��ر 
کش��ور هدفگذاری ش��ده اس��ت تا ۲۰ هزار میلیارد 
ریال تس��هیلات بلند مدت در راس��تای حمایت مالی 
از کس��ب و کاره��ای کوچک و متوس��ط و ۵۰ هزار 
میلیارد ریال تس��هیلات خری��د کالای ایرانی با هدف 
 تقویت تقاض��ای کالاهای تولید داخل پرداخت گردد.

در این گفت و گوی تلفنی محمد شعیبی، رئیس شعبه 
خمین اس��تان مرکزی، ابوالقاس��م درویش ملا رئیس 
شعبه نوشهر مازندران، علی اکبر هدایتی، رئیس شعبه 
پرند تهران، کاووس جهانیان، رئیس شعبه نی ریز استان 
فارس و مهدی بیرامی، رئیس شعبه فردیس استان البرز به 
 بیان اقدامات انجام شده در محل فعالیت خود پرداختند.

مهدی��ان نیز با تش��کر از همکاران بان��ک گفت: جایگاه 
مناس��ب بان��ک در نظام بانکی کش��ور و اقتصاد تعاونی 
 مره��ون ت�الش ه��ای هم��ه هم��کاران در سراس��ر

 ایران است.

دکت�ر غلامرضا س�لیمانی رئی�س کل بیمه 
مرکزی در نشس�ت هم اندیشی هیأت عامل 
بیم�ه مرکزی و ش�ورای عمومی س�ندیکای 
بیمه گران ایران از رش�د سه رقمی حق بیمه 
در ش�رکت بیمه رازی در ۵ ماهه س�ال ۱۴۰۰ 

نسبت به سال قبل ابراز خرسندی کرد.
به گزارش خبرگزاری ایس��نا به نقل از اداره کل 
روابط عموم��ی و امور بین المل��ل بیمه مرکزی ؛ 
رئیس کل بیمه مرکزی در این نشس��ت از رشد و 
تحولات مثبت صنعت بیمه در سال های اخیر خبر 
داد و گفت: خوش��بختانه صنع��ت بیمه با همدلی 
و هماهنگ��ی و بهره گیری از نیروی انس��انی فنی 
و کارآمد توانس��ته به جای��گاه واقعی خود نزدیک 
شود. رییس ش��ورای عالی بیمه از رشد سه رقمی 
حق بیمه در س��ه ش��رکت بیمه البرز، رازی و دی 
در ۵ ماهه س��ال ۱۴۰۰ نس��بت به سال قبل ابراز 
خرسندی کرد و با تاکید بر رعایت اخلاق حرفه ای 
از س��وی مدیران صنعت بیمه گفت: صنعت بیمه، 
صنعت حساسی است و اگر فساد در آن رخنه کند، 

اعتماد مردم به این صنعت کاهش می یابد.
دکتر س��لیمانی ضمن تقدیر از زحمات ش��بکه 
فروش در توس��عه و گس��ترش فرهن��گ بیمه در 
جامعه گفت: مدیریت ش��بکه فروش نماینده های 
بیمه برای ما بسیار ارزشمند هستند و باید مدیران 
شبکه فروش برای این حلقه گسترده و مهم صنعت 
بیم��ه برنامه ه��ای راهبردی و آموزش��ی در نظر 
بگیرند. وی افزود: صنعت بیمه به حدود ۲۰۰هزار 
بازاریاب نیاز دارد و باید شبکه فروش صنعت بیمه 
ب��ه ۴۰۰ هزار نفر افزایش یابد. اما این افزایش باید 
همراه با نظارت و آموزش باشد. شرکت های بیمه 
باید برنامه های خود را برای مدیریت شبکه فروش 
ارائه دهند تا بیمه مرکزی بتواند با اس��تناد به این 
برنامه های س��الانه به شرکت های بیمه متقاضی 
مجوز نماینده ارائه نماید دکتر س��لیمانی با اشاره 
به  برنامه حذف نسخه فیزیکی نسخه های درمان 
گف��ت: این موضوع کار را برای ش��رکت های بیمه 
س��خت تر می کند و از الان باید زیرس��اخت های 
لازم در بخش خسارت بیمه های درمان تکمیلی را 
فراهم کنند. وی در بخش دیگری از سخنان خود 
به اقدام��ات خوب صورت گرفته در حوزه مرزهای 
کشور اشاره کرد و گفت: با توجه به شیوع ویروس 
کرونا، رفت و آمدها کاهش یافت و فرصت مناسبی 
برای تکمیل فرآیند آس��ان سازی بیمه افرادی که 
به ایران وارد می شوند فراهم آورد. لذا شرکت های 
بیمه باید از این فرصت که با همکاری خوب وزارت 
کش��ور و نیروی انتظامی و س��ایر مراجع رس��می 

صورت گرفته بهره مند شوند.

دستیابی به هدف گذاری پرداخت ۲۵۰ هزار میلیارد ریالی 
تسهیلات نیازمند همکاری همه ارکان بانک است

رئیس کل بیمه مرکزی عنوان کرد

رشد سه رقمی بیمه رازی در ۵ ماهه اول سال ۱۴۰۰ نسبت به سال قبل

به گزارش روابط عمومی بانک قرض‌الحس�نه مهر ایران، 
کالاکارت ی�ک کارت اعتباری خرید کالا و خدمات اس�ت 
که برای افزایش قدرت خرید مردم و تا سقف ۵۰۰ میلیون 

ریال طراحی شده است.
 شاید در نگاه نخست این‌گونه به نظر برسد که تعداد دیگری از 
بانک‌ها نیز کارت اعتباری ارائه می‌کنند و این طرح چیز جدیدی 
ب��رای ارائه ندارد؛ اما کالاکارت ویژگی‌های منحصر به فردی دارد 

که آن را از طرح‌های مشابه خود متفاوت می‌کند.
کارمزد؛ فقط ۴ درصد!

ن��رخ کارمزد س��الانه کالاکارت فقط ۴ درصد اس��ت. یعنی اگر 
کسی یک کالاکارت ۳۰ میلیون تومانی با اقساط ۱۲ماهه دریافت 
کند، تنها یک میلیون و۲۰۰هزار تومان کارمزد پرداخت می‌کند و 
اقساط ماهانه وی ۲میلیون و ۶۰۰هزار تومان می‌شود. در صورتی 
که همین ف��رد اگر قرار بود کارت اعتباری ۱۸ درصدی با همین 
مبلغ و تعداد اقس��اط دریاف��ت کند، باید ۵میلی��ون و ۴۰۰هزار 
تومان کارمزد پرداخت می‌کرد و مبلغ هر قسط او نیز ۲میلیون و 

۹۵۰هزار تومان می‌شد.
تنوع در تعداد اقساط؛ از ۶ تا ۳۶ ماه

ب��رای اینکه مش��تری بتواند بر اس��اس ت��وان بازپرداخت خود 
تصمیم‌گی��ری کند و دس��ت وی در برنامه‌ریزی مالی باز باش��د، 
کالاکارت بان��ک مهر ایران با دوره‌های بازپرداخت متنوع طراحی 
ش��ده اس��ت. این طرح در بازه‌های زمان��ی ۶، ۹، ۱۲، ۱۸، ۲۴ و 

۳۶ماهه قابل بازپرداخت است.
نیازی به سپرده‌گذاری نیست

برخ��ی از بانک‌‌ها ب��رای ارائه کارت‌های اعتباری به مش��تریان، 

ایجاد معدل حساب را ملاک قرار می‌دهند. یعنی مشتری باید در 
یک بازه زمانی مش��خص، مبلغ تعیین شده‌ای را در حساب خود 
داش��ته باشد تا در نهایت معدل حساب لازم برای وی ایجاد شده 

و بتواند نسبت به دریافت کارت اعتباری اقدام کند.
این در حالی اس��ت که برای دریافت کالاکارت بانک مهر ایران 
چنین ش��رطی وجود ندارد. هر ش��خصی قادر است بدون نیاز به 
 ایجاد هر گونه گردش حساب، کالاکارت مورد نیاز خود را دریافت

کند.
دوره تنفس و مهلت استفاده

کارت‌های اعتباری موجود در ش��بکه بانکی دوره تنفس اندکی 
دارد؛ مث�اًل در یک نمونه تنها ۷ روز دوره تنفس برای یک کارت 
اعتباری در نظر گرفته ش��ده اس��ت. این در ش��رایطی اس��ت که 

کالاکارت بانک مهر ایران یک ماه دوره تنفس دارد.
اف��زون بر ای��ن، مهلت اس��تفاده از کارت در طرح‌های مش��ابه 
محدودی��ت دارد؛ اما این موض��وع در رابطه ب��ا کالاکارت صدق 

نمی‌کند و مش��تری می‌تواند هر زمان که تمایل داشت نسبت به 
استفاده از کارت و خرید اعتباری کالا اقدام کند. البته پس از یک 

ماه دوره تنفس، دریافت اقساط از سوی بانک آغاز می‌شود.
پذیرندگان متعدد

برخ��ی از کارت‌های اعتب��اری که از س��وی بانک‌های مختلف 
ارائه می‌ش��ود، پذیرندگان مشخص و محدودی دارد. این موضوع 
مش��تری را ناگزیر به خرید از یک یا چند پذیرنده خاص می‌کند 
و به این صورت قدرت انتخاب وی محدود می‌شود. این در حالی 
است که تا لحظه تنظیم این گزارش بیش از ۲۲هزار پذیرنده در 
شهرهای مختلف کش��ور طرف قرارداد کالاکارت بانک مهر ایران 

شده‌اند و این تعداد به‌طور مستمر در حال افزایش است.
این پذیرندگان از نظر نوع کالایی که می‌فروش��ند و خدمتی که 
ارائه می‌کنند نیز تنوع بالایی دارند. لوازم خانگی، فروش��گاه‌های 
اینترنتی، کالای دیجیتال، فرش، مبلمان، پوشاک، آموزشگاه‌های 
مختلف، مراکز درمانی، بیمه‌ها، لوازم یدکی خودرو، لوازم آرایشی 
و بهداشتی و... همگی جزو پذیرندگان کالاکارت به شمار می‌روند 
و مش��تریان قادرند بنا به نیاز خود از آن‌ها کالا یا خدمت دریافت 

کنند.
استقبال گسترده مردم

مجموع��ه آنچ��ه ذکر ش��د باعث می‌ش��ود ت��ا کالاکارت یک 
کارت اعتب��اری کاربردی با مزایای مختلف باش��د که تفاوت‌های 
چش��مگیری نس��بت به کارت‌های اعتباری س��ایر بانک‌ها دارد. 
همین دلایل نیز باعث اس��تقبال گسترده مردم از این طرح شده؛ 
به‌طوری که تا کنون بیش از یک میلیون و ۸۶۰هزار کالاکارت به 

متقاضیان ارائه شده است. 

کالاکارت با طرح‌های مشابه خود چه تفاوتی دارد؟

تجارت‌نو بیمه ۳۱میلیون مشترک گاز در کشور را بر عهده گرفت

 افزایش
 سقف تسهیلات 
 پس انداز
مسکن جوانان

محمد غفوریان، مدیر ش�عب بانک مس�کن اس�تان یزد اعلام کرد سقف تسهیلات 
اعطایی برای حس�اب های پس انداز مس�کن جوانان افتتاحی س�ال ۱۴۰۰ افزایش 

یافت. 
 به گزارش خبرنگار اس��تانی پایگاه خبری بانک مسکن-هیبنا، وی در معرفی حساب مذکور 
گفت: یکی از انواع تسهیلات خرید و ساخت مسکن در سبد تسهیلاتی بانک مسکن، پرداخت 
تس��هیلات از محل سپرده‌گذاری در حس��اب پس‌انداز مسکن جوانان می باشد که با شرایط 
ویژه‌ برای اس��تفاده از تسهیلات ارزان قیمت مسکن طراحی شده است.وی افزود: متقاضیان 
افتتاح این حساب می توانند با پس اندازهای اندک خود به دلخواه یکی از سه روش موجود؛ 
»واری��ز مبلغ به صورت ماهان��ه«، » واریز مبلغ به صورت س��الانه« و »واریز مبلغ به صورت 
یکج��ا ب��رای کل دوره« را انتخ��اب و مبلغ پس انداز خود را به آن واری��ز نمایند و در نهایت 

از تس��هیلات خرید یا ساخت مس��کن با بهره کم و مدت بازپرداخت طولانی بهره مند شوند. 
غفوریان در ادامه اظهار داش��ت: از ویژگی‌های حس��اب پس انداز مسکن جوانان آن است که 
فرد سپرده گذار نیازی به تامین مبلغ سپرده در کوتاه مدت را نداشته بلکه می‌تواند در طول 
زمان مشخص شده و البته سال ها قبل از فرارسیدن زمان خرید مسکن به شکل تدریجی و 

با سپرده گذاری نه چندان زیاد، اقدام به دریافت تسهیلات ارزان قیمت کند.
مدیر شعب استان یزد گفت: یکی از نکات مهم در خصوص این حساب آن است که برداشت 
از حس��اب پس انداز مس��کن جوانان، در هر مقطعی بلامانع است. وی در ادامه اظهار داشت: 
حداقل مبلغ واریزی ماهیانه برای افتتاح کنندگان حس��اب پس انداز مسکن جوانان در سال 
1400 دو میلیون ریال می باش��د که این رقم در س��ال‌های بعدی تا پایان دوره 15 ساله به 

تدریج افزایش می یابد.


